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Wyceniarz. Zaplecze stolarni

Biuro wycen i ofert dla stolarni

Przesytasz zapytanie klienta, dostajesz gotowa wycene, rysunek i oferte PDF pod
swojg marka. Licze wedtug Twoich zasad konstrukeji. Ty mierzysz, Ty

decydujesz o cenieio tym, co trafia do klienta.

Dla kogo

Stolarnie i firmy meblowe od 1 do 5 os6b, meble na wymiar, kuchnie, zabudowy.
Wtasciciel sam wycenia wieczorami, a klienci czekajg na odpowiedz dwa, trzy

dniiw tym czasie pytaja konkurencje.

Co dostajesz od jednego zapytania

o Rzut i klad z wymiarami kazdej szafki, do pokazania klientowi i do produkcji.

o Zestawienie formatek i okué policzone wedtug zasad Twojego warsztatu:
grubosci, szczeliny, zawiasy, szuflady. Okucia dobieram wedtug katalogow
producentéw, na przyktad podnosnik do ciezaru frontu i liczbe zawiaséw do jego
wysokosci. Okucia Blum mam w bazie jako modele 3D z oficjalnej strony

producenta, z numerami katalogowymi.

» Oferte PDF z Twoim logo i listg zatozen, czyli tym, co moze zmienié¢ cene po

pomiarze.

¢ Rozpis do hurtowni na wzorze zamoéwienia Twojej hurtowni, z kodami

dekoréw zjej systemu, okleinami i kierunkiem ustojenia, po Twoim pomiarze.

o Szkic odpowiedzi do klienta, mail albo SMS, do poprawienia i wystania.



Jak to dziata: dwa etapy

1 2

Wysytasz zapytanie: szkic, zdjecia, Dostajesz wycene wstepna: rysunek,

wymiary od klienta. Mail albo oferte i liste zatozen. Zwykle w kilka

WhatsApp. Zajmuje to 5 minut. godzin, najpdzniej po 2 dniach
roboczych.
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Klient akceptuje, a Ty robisz pomiar Dostajesz wycene wykonawcza:

wedtug krotkiej karty pomiaru: $ciany, rysunek po pomiarze, zestawienie i

piony, gniazdka, AGD. rozpis do hurtowni. W tej samej cenie.

Nic nie idzie do ciecia bez Twojego pomiaru. Wycena wstepna méwi wprost, co
sprawdzi¢ na miejscu, wiec klient nie dostaje niespodzianki w cenie.



Ceny
Ustuga

Pilotaz

Start: spisanie zasad
Twojego warsztatu

Pojedynczy mebel albo
zestaw do 6 szafek

Kuchnia albo zabudowa

Ekspres: wycena wstepna w
1dzien roboczy

Abonament, jesli chcesz, od
piatej wyceny

Cena

3 wyceny

bezptatnie

0zt

120 zt

180-250 zt

+50 z1

1200 zl/mies.

Uwagi

w zamian za opinie i wspOlny
pomiar czasu

20-30 minut rozmowy albo karta
do wypetnienia

etap wstepny i wykonawczy, rozpis
do hurtowni w cenie

zaleznie od liczby szafek, oba etapy
W cenie

10 wycen, ekspres w cenie, kolejne
po 100 zt

Ptacisz po odebraniu wyceny. Jesli wycena nie nadaje sie do wystania

klientowi, nie ptacisz. Ceny koncowe, bez VAT, bo firma jest zwolniona.



Watpliwosci, ktore stysze najczesciej

v ,Nie oddam obcemu cennika i marzy.”

Nie musisz. Mozesz zamawia¢ wyceny bez cen: dostajesz rysunek, zestawienie,
okucia i rozpis, a ceny wpisujesz sam. Jesli chcesz pelng oferte, licze z Twojego
cennika na podstawie umowy o poufnosci i powierzeniu danych. Umowa
zakazuje mi kontaktu z Twoimi klientami. Koniczysz wspotprace, kiedy chcesz, i

dostajesz wszystkie pliki.

v ,Ze zdjecia nie da sie policzy¢ kuchni.”

Zgadzam sie, dlatego wycena ma dwa etapy. Wstepna wystarczy do odpowiedzi
klientowi i ma liste zatozen do sprawdzenia. Wykonawcza powstaje z Twojego

pomiaru, wedtug karty pomiaru, i dopiero ona idzie do hurtowni.

v ,W PRO100 zrobie to sam w 40 minut.”

Sam model pewnie tak. Do tego dochodzg rozpis z okleinami, okucia, oferta,
odpowiedz klientowi i poprawki po jego telefonie. U wiekszosci stolarzy to
wieczér na jedno zapytanie. Wystanie zapytania do mnie zajmuje 5 minut.

Pilotaz pokaze, ile czasu oszczedzasz, bo mierzymy go razem.

v ,Ajak sie pomylisz?”

Kazda wycene sprawdzam wedtug listy kontrolnej: AGD i jego wneki, piony,
kolizje frontéw, okucia wedtug katalogu producenta. Potem zatwierdzasz ja Ty.
Jesli btad w rozpisie powstat z mojej winy, poprawiam go od razu i nie ptacisz za
te wycene. Gdy dostane wzér zamowienia i liste dekoréw z Twojej hurtowni,
gwarantuje rozpis bez pomytek. Kazda hurtownia koduje ptyty inaczej, wiec bez

tej listy kody dekoréw sprawdzasz i poprawiasz sam.

v ,,Hurtownia robi mi rozkréj za darmo.”

I niech robi. Nie konkuruje z hurtownia, rozkréj i oklejanie zostajg u niej. Ja
dostarczam rozpis w jej formacie, bez btedéw w okleinach i wymiarach, wiec

nikt nie dzwoni z poprawkami. Rozpis jest w cenie wyceny.

v ,,Bierzesz prowizje od producentéw albo hurtowni?”

Nie. Nie biore prowizji od producentéw ptytiokué ani od hurtowni. Materiaty i
okucia dobieram wedtug Twojego standardu i zyczenia Twojego klienta.

v ,Abonament to za duze ryzyko.”

Abonamentu nie trzeba. Zaczynasz od trzech darmowych wycen, potem ptacisz
za sztuke, po odbiorze. Abonament ma sens dopiero przy kilku zapytaniach



tygodniowo.

Kto za tym stoi

Stolarz z 20 latami w meblach na wymiar, ktéry zbudowat wiasny system
projektowania i wycen (PRO100, FreeCAD, wlasne zasady konstrukcji i cennik) i
prowadzi dzi$ biuro zdalnie. Znam Twoja prace od $rodka: wiem, gdzie w
wycenie gubi sie marza i co hurtownia odesle z btedem. Z tej metody korzystam u
siebie od jakiego$ czasu i mam dzieki niej wiecej czasu na robienie mebli, wiec

postanowitem podzieli¢ sie nig z innymi stolarzami.
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